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ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ (Ι) ΤΕΧΝΙΚΩΝ ΣΧΟΛΩΝ ΘΕΩΡΗΤΙΚΗΣ ΚΑΤΕΥΘΥΝΣΗΣ 
 
 
 

ΜΑΘΗΜΑ          : ΤΕΧΝΟΛΟΓΙΑ ΠΑΡΑΓΩΓΗΣ ΚΑΙ ΠΡΟΩΘΗΣΗΣ ΕΙ∆ΩΝ ΕΝ∆ΥΣΗΣ  
ΗΜΕΡΟΜΗΝΙΑ : ΠΑΡΑΣΚΕΥΗ, 01 ΙΟΥΝΙΟΥ 2007 
ΩΡΑ                   : 07.30 – 10.00 
 
 
 
 

Επιτρεπόµενη διάρκεια γραπτού 2,5 ώρες (150 λεπτά)  
 
Το εξεταστικό δοκίµιο αποτελείται από τρία (3)  µέρη (Α, Β και Γ), 4 σελίδες Α4 
 
 
 
Ο/Η κάθε εξεταζόµενος/η θα εφοδιαστεί µε τα πιο κάτω: 

• Το εξεταστικό δοκίµιο 
• Το τετράδιο απαντήσεων  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ο∆ΗΓΙΕΣ: 
 

1. Να απαντήσετε σε ΟΛΕΣ τις ερωτήσεις του εξεταστικού δοκιµίου.  
2. Απαγορεύεται η χρήση διορθωτικού υγρού.  
3. Να αναγράφετε πάντα τον αριθµό της κάθε ερώτησης στο τετράδιο 

απαντήσεων.  
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ΜΕΡΟΣ Α: Αποτελείται από δώδεκα (12) ερωτήσεις.  
                  Κάθε ορθή απάντηση βαθµολογείται µε τέσσερις (4) µονάδες.  
 

1. Να συγκρίνετε τη συχνότητα αλλαγής της µόδας, στο παρελθόν και σήµερα µε 
βάση: (α) το ρυθµό αλλαγής  

                (β) τους τύπους των ενδυµάτων 
 
2. Σε ποιο από τα πιο κάτω τµήµατα µιας βιοµηχανίας κατασκευής ενδυµάτων, 

ανήκει η ευθύνη για την προσέγγιση των πελατών και την έγκαιρη διαπίστωση 
των απαιτήσεων και αναγκών τους;   

      Να επιλέξετε και να γράψετε την ορθή απάντηση στο τετράδιο απαντήσεων.  
  (α) Τµήµα Σχεδιαστηρίου     (β) Τµήµα Πωλήσεων          (γ) Τµήµα ∆ιεύθυνσης  
 

3. Ποιες δραστηριότητες κατατάσσονται στην προπαραγωγική φάση ενδυµάτων; 
 

4. Στο τετράδιο απαντήσεων, να αντιγράψετε την πιο κάτω φράση και να 
συµπληρώσετε τα κενά: 
Ο οδηγός κοπής είναι ένα σχεδιάγραµµα το οποίο περιλαµβάνει  τα …………… 
των ενδυµάτων µιας παραγγελίας και χρησιµεύει σαν οδηγός στο …………….... 
του …………………. .  Στην κυπριακή βιοµηχανία είναι γνωστός σαν ………… . 

 
5. Να ονοµάσετε τις δύο (2) βιοµηχανικές µηχανές που παρουσιάζονται στο    

σχήµα 1 και να περιγράψετε τη χρήση τους στα εργοστάσια ένδυσης. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Σχήµα: 1 
 

6. Να αναφέρετε το αποτέλεσµα που έχει στα πατρόν η «διαβάθµιση» τους και να 
ονοµάσετε  τους τρόπους µε τους οποίους µπορεί να γίνει. 

 
7.  Να σχολιάσετε πως οι τύποι υφάσµατος στο σχήµα 2, αντιµετωπίζονται κατά το 

µαρκάρισµα – άπλωµά τους και ποιο ρυθµό παραγωγής έχουν κατά το κόψιµό 
τους. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Σχήµα: 2 

α 
β 

(α) ∆αντέλα (β) Ύφασµα µε σχέδια που 
έχουν φανερή κατεύθυνση 
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8. Να ονοµάσετε τις οκτώ (8) βασικές κατηγορίες – τύπους καταστηµάτων 
πώλησης ειδών ένδυσης. 

 
9. Να αναφέρετε τα καθήκοντα και τις ευθύνες του υπεύθυνου αγορών σε ένα 

κατάστηµα ειδών ένδυσης. 
 
 

10. α)  Τι ονοµάζεται «εβδοµάδα αγορών» στη βιοµηχανία ένδυσης; 
 

Β) Πόσες εβδοµάδες αγορών έχει κάθε χρόνο η βιοµηχανία ένδυσης γυναικείων  
                και παιδικών ενδυµάτων;  
 

11. Τι υποστηρίζει η θεωρία της «αυτογνωσίας» και ποια κατηγορία εµπόρων   
βασίζεται σε αυτήν; 

 
12. Να εξηγήσετε τον όρο «πρότυπο απόθεµα εµπορευµάτων». 

 
 

ΤΕΛΟΣ ΜΕΡΟΥΣ Α΄ 
ΑΚΟΛΟΥΘΕΙ ΤΟ ΜΕΡΟΣ Β΄ 

 
 
ΜΕΡΟΣ Β: Αποτελείται από τέσσερις (4) ερωτήσεις.  
          Κάθε ορθή απάντηση βαθµολογείται µε οκτώ (8) µονάδες. 
 

13.  (α) Ποια είναι τα πέντε (5) πλεονεκτήµατα όταν το σχεδίασµα του οδηγού  
            κοπής γίνεται σε Ηλεκτρονικό Υπολογιστή; 

  (β) Να αναφέρετε τρία (3) χαρακτηριστικά γνωρίσµατα που πρέπει να έχει  
                 η φόδρα καλής ποιότητας. 
 

14. (α) Ποια επιχειρήµατα θα δίνατε σε ένα παραγωγό, για να υποστηρίξετε τη  
           θέση ότι η ποιότητα στα προϊόντα του θα του απέδιδε κέρδη παρά ζηµιά; 

           (β) Να αναφέρετε τέσσερα (4) γεγονότα µιας βιοµηχανίας κατασκευής 
                ενδυµάτων, που καλύπτει το πρόγραµµα δραστηριοτήτων του τµήµατος  
                µάρκετινγκ. 

 
15. (α) Να εξηγήσετε το ρόλο του «µεσάζοντος αγοραστή» στο λιανικό εµπόριο  
           ένδυσης.      
     (β) Πως οι «µεσάζοντες αγοραστές» εξυπηρετούν τα καταστήµατα τα οποία  
          απευθύνονται σε αυτούς; 

 
16. Κατά την άποψη σας πιστεύετε ότι είναι καλύτερα να γίνονται συχνές 

«υποτιµήσεις» στις τιµές των προϊόντων ή ανά εξάµηνο κατά τις καθιερωµένες 
εποχές εκπτώσεων, όπως γινόταν παλαιότερα;   

      Να υποστηρίξετε µε επιχειρήµατα την άποψη σας. 
 
 
 

ΤΕΛΟΣ ΜΕΡΟΥΣ Β΄ 
ΑΚΟΛΟΥΘΕΙ ΤΟ ΜΕΡΟΣ Γ΄ 
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ΜΕΡΟΣ Γ: Αποτελείται από δύο (2) ερωτήσεις.  
          Κάθε ορθή απάντηση βαθµολογείται µε δέκα (10) µονάδες. 
 

17.  (α) Να αναπτύξτε τις απόψεις σας γύρω από τις τάσεις που επικρατούν  
           διεθνώς, όσον αφορά την ανάπτυξη του λιανικού εµπορίου στο χώρο της  
           ένδυσης. 

            (β) Να αναφέρετε τέσσερις (4) παράγοντες που λαµβάνονται υπόψη από τον   
                 υπεύθυνο αγορών σε ένα κατάστηµα, προκειµένου να καθορίσει σωστά τις  
                 τιµές πώλησης των εµπορευµάτων. 
 

18. Να αναλύσετε τα πιο κάτω στάδια ιεράρχησης των αναγκών, σύµφωνα µε τον 
Maslow: 

(α)   Βασικές ανάγκες επιβίωσης 
(β)   Ανάγκη για σιγουριά 
(γ)   Κοινωνική ανάγκη και αναγνώριση 
(δ)   Η ανάγκη του ατόµου να εκτιµηθεί από τους άλλους και να  
       καταξιωθεί κοινωνικά  
(ε)   Ανάγκη για αυτοπραγµάτωση   

 
 
 

- ΤΕΛΟΣ ΕΞΕΤΑΣΗΣ - 


